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El Salvador:
Donde las oportunidades se convierten en negocios

Hub 
estratégico

Ventajas
operativas

Aliado de
crecimiento

Posición clave para 
expandirse en 

Centroamérica y abastecer
mercados internacionales.

Cadenas de suministro más
ágiles y competitivas, con

conectividad logística y acceso
preferencial.

Diversifique proveedores y
fortalezca operaciones
regionales con un socio

confiable.



¿Por qué buscar
proveedores en
El Salvador?
Empresas salvadoreñas abastecen diariamente mercados
internacionales gracias a ventajas competitivas que
favorecen el comercio y la integración regional.

01.

Las exportaciones muestran una creciente diversificación
en mercados y sectores, abriendo oportunidades para
compradores que buscan proveedores confiables y
competitivos.

02.



1,200M +$6,400M

ACCESO A
MERCADOS

PLATAFORMA
EXPORTADORA

2°
BIENES Y SERVICIOS

El Salvador en cifras:
 un país preparado para hacer negocios​

ESTABILIDAD
ECONÓMICA CONECTIVIDAD FACILIDAD DE

 NEGOCIOS

consumidores
potenciales, 41 países con

acceso preferencial

en exportaciones 2025,
2.9% de crecimiento

anual.

mayor exportador de
servicios de

Centroamérica (2025).

US$ 34 #1
dólar como moneda de

curso legal: transacciones
más simples.

rutas aéreas directas
de origen y destino a

mercados clave

en Latinoamérica en
facilitación del

comercio.



Capacidades
exportadoras

Alimentos y bebidas
Textiles y confección
Empaques, plásticos y papel
Manufactura industrial y
componentes eléctricos.
Farmacéutica e insumos
especializados

BIENES

Software y servicios
digitales
Logística y servicios
empresariales
BPO y servicios
compartidos
Mantenimiento
aeronáutico (MRO)

SERVICIOS



El Salvador 
en marcha
El Salvador 
en marcha
El Salvador 
en marcha
El Salvador 
en marcha

$2,248.2M*
EN EXPORTACIONES

PRIMEROS CUATRO
MESES DE 2026

1,784
EMPRESAS EXPORTADORAS
ACTIVAS

$1,070M​
EXPORTADOS HACIA
CENTROAMÉRICA​

81%
PROVIENE DE
MANUFACTURA



El principal encuentro de
negocios de Centroamérica

Networking comercial y encadenamientos productivos que conectan la
oferta exportable salvadoreña con compradores internacionales,
inversionistas y actores clave del ecosistema empresarial.

Hotel Sheraton Presidente 
El Salvador

12–13 de octubre, 2026



¿Qué encontrará en 
TradeExpo?
Una experiencia diseñada para generar
oportunidades de negocio. 

Amplia variedad de productos y
servicios de diferentes sectores.

OFERTA MULTISECTORIAL

Reuniones preagendadas con
compradores para generar conexiones
de valor.

AGENDAS DE NEGOCIOS B2B

Conecte con compradores calificados
de diversos países y mercados.

COMPRADORES NACIONALES 
E INTERNACIONALES

Información clave y casos de éxito
que impulsan su negocio.

CONFERENCIAS Y TENDENCIAS

Amplíe su red de contactos con
líderes empresariales.

NETWORKING EJECUTIVO

Descubra mercados, alianzas e
inversiones para crecer.

NUEVAS OPORTUNIDADES
COMERCIALES



01.01. 02. 03. 04.04. 05.05.
Sectores de la feria
CINCO PABELLONES ESTRATÉGICOS

Retail, Alimentos,
Bebidas y Bienes
de Consumo

Empaque,
Plásticos, Papel y
Soluciones de
Presentación

Manufactura
Industrial,
Tecnología y
Componentes

Industria Química,
Farmacéutica e
Insumos
Especializados

Servicios
Empresariales y
Soluciones
Exportables



¿Cómo participar?​
Elija la modalidad que mejor se adapte a sus objetivos de negocio.​

Reserva tu stand

Expositor
Presente su empresa, genere
nuevas oportunidades y
fortalezca su marca.

Ideal para 
Exportadores 
Fabricantes
Prestadores de servicios

Agenda tus reuniones Conviértete en
patrocinador

Beneficios
Citas B2B pre agendadas
Visibilidad de marca
Inteligencia comercial

Comprador
Acceda a la oferta
exportable e identifique
proveedores confiables.

Ideal para 
Importadores 
Distribuidores 
Cadenas comerciales

Beneficios
Oferta multisectorial
Alianzas estratégicas 
Ahorro de tiempo

Patrocinador
Asocie su marca al principal
encuentro empresarial de la
región.

Ideal para 
Bancos 
Logística 
Tecnología 
 Gremios

Benenficios 
Visibilidad de marca 
Acceso a tomadores de decisión 
Networking exclusivo



Plano del 
salón de 
stands
Consulte por
disponibilidad



Ejemplo 
de stand premium

STAND PREMIUM 
 (3X3MTS)



Ejemplos de stand básico 

STAND BÁSICO
DE ESQUINA (2X2MTS)

STAND BÁSICO
DE INTERIOR (2X2MTS)



Preregístrese
como expositor

Escanee el código para
asegurar su espacio en 
El Salvador TradeExpo
2026.

PARTICIPE COMO EXPOSITOR



jgonzalez@camarasal.com I +503 7683 - 4859
Para más información:
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